
5 jours, 2 villes : 
• Mexico, capitale économique

• Monterrey, capitale industrielle

MISSION INTERNATIONALE

L’AIDE BPIFRANCE
Financement d’une partie de la prestation par Bpifrance. 

Mission éligible au Chèque Relance Export.

MISSION FRENCH FAB 

Mexique du 20.06.2022 au 24.06.2022

Vous proposez des solutions

innovantes pour l’industrie :

• Automatisation, digitalisation, IoT, IA,

process…

• Nouveaux matériaux

• Efficacité énergétique

• Décarbonation

Vous souhaitez :

Détecter et développer vos courants

d’affaires au sein d’un pays dynamique et

présentant de nombreuses opportunités de

développement pour les entreprises

françaises.

Bénéficiez d’un programme riche combinant temps collectifs et temps individuels

Je m’inscris dès maintenant

https://event.inwink.com/mission-explore-match-french-fab-mexique


Les importations mexicaines sont constituées à 87% de marchandises à destination du secteur industriel et à 77%

de biens de consommation intermédiaires. Les premiers postes d’importation correspondent également aux premiers

postes d’exportation du pays (appareils et composants mécaniques, machines et matériels électriques,…).

Le tissu industriel au Mexique est dense et divers et fortement orienté à l’international (intégration dans les chaînes

de valeur nord-américaines). Cette position est renforcée par l’accord de libre-échange signé avec les Etats-Unis et le

Canada en 2020 (T-MEC). Le Mexique s’est engagé dans une nécessaire transition technologique et l’industrie du

futur est par conséquent l’un des enjeux majeurs des industriels mexicains.

Des secteurs industriels forts :

- Aéronautique : marché de 10 Mds USD qui s’est rapidement développé depuis 2008 en sous-traitance et MRO, avec

une forte présence française.

- Automobile : 7ème producteur mondial de véhicules légers en 2020. Présence de la quasi totalité des OEMs mondiaux

et existence d’un tissu industriel très dense d’équipementiers de rang 1, 2 et 3, notamment français.

- Electronique : production de dispositifs (écrans TV, cellulaires) et composants électroniques avec une forte

implantation des majors internationaux et des OEM .

- Agro-alimentaire : 2ème fournisseur de produits alimentaires transformés des Etats-Unis, avec de grands groupes

industriels implantés.

- Industrie médicale : le secteur de la santé génère environ 6% du PIB national. Le pays est le 8ème exportateur mondial

de dispositifs médicaux. Les petites entreprises locales côtoient les multinationales du secteur.

- Plasturgie : participation de 3 % au PIB avec une production de plus de 7 millions de tonnes par an pour une valeur de

près de 16 Mds €. La production de pièces est destinée à : l’électronique, le secteur médical, l’automobile et un

important secteur de l’emballage.

L’industrie au Mexique

12 accords
de libre-échange 

Importateur et 
exportateur

économie

2ème 1er pays 1ère

La position du Mexique en Amérique Latine :

puissance 
industrielle

Mission opérée en 

partenariat avec :

Hub continental
Entre marchés nord 
et sud-américains

128 Millions
D’habitants



PROGRAMME (sous réserve de modifications)

PHASE DE PRÉPARATION

PHASE D’IMMERSION

Juin 2022

Warm’up* de préparation à la mission :

• Rencontre avec les entreprises de la

délégation et l’équipe projet

• Décryptage sectoriel et macro-économique

• Climat des affaires et aspects interculturels

• Partage d’expériences

• Présentation détaillée du programme finalisé

et aspects logistiques

Mai - Juin 2022 8 juin 2022

Entretiens individuels de cadrage et

échanges réguliers avec un expert

sectoriel basé au Mexique (cahier des

charges pour calibrage de la prospection

et identification de cibles pour votre

programme de rendez-vous B2B).

Dimanche 19 Lundi 20  Mardi 21 Mercredi 22 Jeudi 23 Vendredi 24

9h00 – 10h30 

Séminaire 

d’information avec 

services de 

l’Ambassade 

10h30 – 13h00

Présentation de la 

CONCAMIN et 

rencontre avec 

l’Ambassadeur 

Industrie du Futur

9h00 – 11h00 

Rencontre 

collective du 

Ministère mexicain 

de l’Economie

11h00-14h00 

Rendez-vous BtoB

Vol pour Monterrey

11h00 – 12h30 

Séminaire 

d’information et 

témoignages 

d’acteurs locaux au 

TEC de Monterrey

12h30 – 14h00 

Rendez-vous BtoB

personnalisés

9h00 – 10h30 

Petit-déjeuner et 

réunion avec 

Ministère du 

Développement 

Economique du 

NuevoLeon

Pitch de 

présentation des 

entreprises de la 

délégation

10h30 – 13h00

Rendez-vous BtoB

personnalisés

9h00 – 12h00

Rendez-vous BtoB

personnalisés

Déjeuner avec le 

comité Mexique 

des CCEF

Déjeuner collectif 

avec la délégation

Déjeuner avec des 

industriels 

mexicains

Déjeuner avec les 

équipes de la 

municipalité de 

Monterrey

Déjeuner libre

Arrivée à Mexico 
Rendez-vous BtoB

16h00-19h30 

Visite de site

16h00 – 18h00 

Rendez-vous BtoB

personnalisés

15h00 – 18h00 

Visite de site

14h00 – 15h30 

Réunion de 

débriefing 

Diner d’accueil

Cocktail dinatoire à 

la résidence de 

France 

(Ambassadeur, 

écosystème 

d’affaires 

public/privé)

Diner/soirée libre

Cocktail 

networking au 

Consulat Général 

de France 

Nuit à Monterrey

21h00 

Vol pour Mexico

19h40 

Vol retour pour 

Paris

*En marge du Forum

Ambition Amérique Latine 2022

https://events-export.businessfrance.fr/ambition-amerique-latine/


COMMENT PARTICIPER ?

NOTRE OFFRE

DATE LIMITE DE CANDIDATURE

22 AVRIL 2022

ENTREPRISES CIBLES
• Entreprises proposant des solutions innovantes appliquées à l’industrie

• Clientes ou prospects de Bpifrance

• Existence depuis au moins 3 ans  (CA consolidé >5M€ , sauf pour les « start-up » à fort potentiel)

• Ayant une forte volonté de développement à l’international

• Existence d’un CA export

CANDIDATEZ DÈS MAINTENANT

Explore & Match French Fab Mexique 2022

● Cette mission est valorisée à 6 000€ HT. Le tarif de 1 990€ HT (3 990€ sans CRE) par participant est obtenu grâce à la prise en charge par Bpifrance d’une
partie du coût de la prestation.

● Ce tarif correspond à l’ensemble de la prestation d’accompagnement : visites & rencontres collectives, déjeuners et dîners collectifs, cocktails de
networking et programme de rendez-vous business sur mesure.

● Les frais logistiques, repas libres, frais d’hébergement, d’avion, et d’interprètes individuels restent à la charge de l’entreprise participante.
● La prestation de conseil est éligible à l’Assurance Prospection de Bpifrance (couverture d’une partie des frais de prospection) ainsi qu’à l’Assurance

Prospection Accompagnement.
● La prise en charge par Bpifrance, à hauteur de 2 010€ HT par participant, constitue pour les PME participantes une aide d’Etat sur la base du régime cadre

exempté de notification N° SA.40453, pris sur la base du règlement général d’exemption par catégorie n°651/2014 adopté par la Commission européenne
le 17 juin 2014 et publié au JOUE le 26 juin 2014, relatif aux services de conseil aux PME.

● Il est précisé que pour les autres types d’entreprise, cette contribution constitue une aide d’Etat allouée sur la base du Règlement (UE) N°1407/2013 de la
Commission du 18 décembre 2013 relatif à l’application des articles 107 et 108 du traité sur le fonctionnement de l’Union européenne aux aides de
minimis. Pour pouvoir participer à la Mission, l’entreprise doit être éligible à une aide de minimis et respecter les conditions du règlement n° 1407/2013
susvisé.

6 000 € HT
2 010 € HT

3 990 € HT

Coût global de la mission :

Prise en charge Bpifrance :

Reste à charge (si non éligible au CRE) : 

Reste à charge (si éligible au Chèque Relance Export) :1 990 € HT

• Date limite pour candidater : 22 avril 2022

• Vous recevrez un email accusant réception de votre dossier.

• Une candidature sera considérée complète une fois tous les documents nécessaires fournis.

SÉLECTION DE VOTRE DOSSIER PAR UN JURY D’EXPERTS

• Un comité de sélection des candidats se réunira après la date limite de candidature. Les résultats de ce comité 

seront communiqués aux entreprises sous un maximum de 5 jours ouvrés après délibération. Ce comité sera 

constitué des équipes projet de Bpifrance et Business France.

• Après validation de l’éligibilité de votre entreprise au regard des critères visés ci-dessus par Bpifrance, un bon de 

commande vous sera envoyé pour valider la participation de votre entreprise à la mission dont le nombre de places 

est limité.

https://event.inwink.com/mission-explore-match-french-fab-mexique
https://event.inwink.com/mission-explore-match-french-fab-mexique
https://www.bpifrance.fr/Toutes-nos-solutions/Garanties-et-assurances/Assurance-prospection-a-l-international/Assurance-prospection-accompagnement
https://www.bpifrance.fr/Toutes-nos-solutions/Garanties-et-assurances/Assurance-prospection-a-l-international/Assurance-prospection-accompagnement


Business France

Business France est l’agence nationale au service

de l’internationalisation de l’économie française.

Elle est chargée du développement international

des entreprises et de leurs exportations, ainsi que

de la prospection et de l’accueil des

investissements internationaux en France. Elle

promeut l’attractivité et l’image économique de la

France, de ses entreprises et de ses territoires. Elle

gère et développe le V.I.E (Volontariat International

en Entreprise).

Business France dispose de 1 500 collaborateurs

situés en France et dans 55 pays. Elle s’appuie sur

un réseau de partenaires.

Plus d’information sur : 

https://www.businessfrance.fr/

Bpifrance

Bpifrance finance les entreprises – à chaque étape

de leur développement – en crédit, en garantie et

en fonds propres. Bpifrance les accompagne dans

leurs projets d’innovation et à l’international.

Bpifrance assure aussi leur activité export à travers

une large gamme de produits. Conseil, université,

mise en réseau et programme d’accélération à

destination des startups, des PME et des ETI font

également partie de l’offre proposée aux

entrepreneurs.

Grâce à Bpifrance et ses 50 implantations

régionales, les entrepreneurs bénéficient d’un

interlocuteur proche, unique et efficace pour les

accompagner à faire face à leurs défis.

Plus d’information sur : www.Bpifrance.fr

Vos contacts pour cette mission

Bpifrance :

Business France :

Arthur GOUIN

Chargé de Développement Export

Bpifrance (Paris)

Tél. : +33 (0)7 86 76 32 46

arthur.gouin@bpifrance.fr

Florian BERNARD

Chargé de mission Développement Export

Bpifrance (Paris)

Tél. : +33 (0)1 42 47 96 95

florian.bernard@bpifrance.fr

Alban D’HERBES

Responsable régional Amérique Latine

Bpifrance (Mexico)

Tél. : +52 55 2504 0292

alban.dherbes@bpifrance.fr

Frank SIZUN

Responsable du Réseau Sud des 

Chargés d’Affaires Internationaux

Business France

Tél. : + 33 (0)7 69 78 34 67

frank.sizun@businessfrance.fr

Marc-Antoine LOPEZ

Directeur Mexique, Amérique Centrale et 

Caraïbes

Business France Mexique

Tél. :  +52 55 54 01 06 32

marc-antoine.lopez@businessfrance.fr

Nathalie GAZEYEFF

Chef de Pôle Industries & Cleantech

Business France Mexique

Tél. : +52 55 31 48 56 14

nathalie.gazeyeff@businessfrance.fr

https://www.businessfrance.fr/
http://www.bpifrance.fr/
mailto:arthur.gouin@bpifrance.fr
mailto:florian.bernard@bpifrance.fr
mailto:alban.dherbes@bpifrance.fr
mailto:frank.sizun@businessfrance.fr
mailto:marc-antoine.lopez@businessfrance.fr
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