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La Promotion Accelérateur PME Gentre Val de Loire

DESCRIPTIF D'ACTIVITE RAISON SOCIALE SECTEUR D'ACTIVITE DEPARTEMENT
Entreprise spécialisée dans |a réparation, I'entretien et |a maintenance de tous les types de toits ATTILA GESTION BTP 45
Conception, réalisation, entretien, maintenance, vente et commercialisation de moules, boites 3 noyaux,
plagques modéeles pour les fonderies d’aluminium et de fonte, de matrices de forges, d’outillages prototypss, de CATOIRE SEMI Industrie 36
moules pour injection de matiére plastique.
Ce-traitant industriel dans la mécanigue de précision: usinage de piéces mécaniques complexes, télerie fine et CONORM Industrie 28
assemblage de sous-ensembles.
DB technique fabrique des étiquettes dans 3 domaines principaux : I luxe , |2 tracabilité et |'industrie DB TECHNIQUE SAS Industrie 45
Fabrication d' une large gamme d'éléments de fixation spécigux [vis, €crous, axe, goujons...) selon plans et )
A : 5 WhS grlons. kel DELTA METAL Industrie 36
normes, en petites et moyennes séries.
Conception, fabrication et distribution de luminaires d'extérieur ECLAIRAGE ROGER PRADIER Industrie 35
production de graines germées fraiches issues de I'agriculture biologique GERM'LINE Agroalimentaire 18
sOUs traitance mécanigue de précision (usinage et montage) principalement pour |'industrie aéronautique. JSM PERRIN Industrie 45
LTE est une entreprise spécizlisée dans |3 fabrication, le remplissage, e conditionnement 3 facon, e stockage, .
L . el . < 1 o Industrie;Commerces et
Ia préparation de commande et distribution dans les domaines de la parfumerie, cosmétique, et Para- LE TELLIER EMBALLAGES distributi 45
istributicn
Pharmacie. i
Conditionnement et négoce de produits de |a ruche. LES APICULTEURS ASSOCIES Agroalimentaire 45
Agencement et pose de menuiseries intérieures et extérieures ((bois, alu, PVC, mixte) MENUISERIE G. DUBOIS BTP 37
Holding d'un Groupe spécialisé dans |a fabrication d'équipements pour I'alimentation en eau potable des zones Industrie;Services;Commerces et
) i e : S F ; e ODIAL SOLUTIONS ST 45
rurales dans les pays en développement (Vergnet Hydro) et services associés (Uduma) distribution
conception, fabrication, commercialisation et négoce de produits et solutions {robinetterie, branchement,
raccordement, protection des reseaux, materiels, environnement de comptage) pour le transport et |a SAINTE LIZAIGNE Industrie 38
distribution d'eau potable
Conception et distribution d'outillages électrigues d'atelier et de jardin sous les marques FARTOOLS et
AR, g : 3 } = SIGMA/ FAR GROUPE EUROPE Commerces et distribution 37
PEUGEOT
SmartHome développe et distribue une offre de produit de confort électronique et objets connectés pour le
SmartHome & SmartBuiling. cette offre est proposée 3 |a fois en GSB en Europe qu'auprés des professionnels SMART HOME FRANCE Commerces et distribution 37
du batiment [promoteurs immobiliers, bailleurs sociaux et énergéticiens).
Vente de consommable dentaire auprés des professionnels du secteur : Dentistes, Orthodontistes, Prothésistes SOCIETE DES CENDRES Commerces et distribution 37
Transformation des matériaux plastiques et caoutchoucs par injection TOURNADRE SA STANDARD GUM Industrie 18
Mécanique de grande précision : conception et fabrication d’outillages. VALANTUR F.G Industrie 41
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8 e a reglon accélérate"r DES ENTREPRISES

= z DECLARENT AVOIR DES
qui créent de la valeur PME

DIGITALISATION DANS LES

Un programme d'accompagnement sur mesure au service 12 A 18 PROCHAINS MOIS
des ETl de demain

DES ENTREPRISES ONT
DES DIFFICULTES A
RECRUTER

DES ENTREPRISES
SOUHAITENT RECRUTER
DANS L’ANNEE A VENIR

DES ENTREPRISES
EXPORTENT ET/OU SONT
IMPLANTEES A
L’INTERNATIONAL

DES ENTREPRISES ONT
REALISE AU MOINS UNE
OPERATION DE CROISSANCE
EXTERNE

* Nombre d’entreprises a date



Centre-Val de Loire

Les priorités des Accélérés en matiére de croissance pour les 2ans accelerateur

‘formance opérationnelle

‘;rt et International
o *»

Démarche stratégique

Transformation digitale

Commercial France

Croissance externe

*»

Un programme d'accompagnement sur mesure au service
des ETI de demain

Ressources humaines

R&D innovation

03 >

1% plan
(Priorité pour plus de 80%
des entreprises)

2éme plan
(Priorité pour plus de 50%
des entreprises)

3éme plan
(Priorité pour moins de 50%
des entreprises)

Les sujets que les Accelerées souhaitent ahorder dans le cadre du programme

‘\arche stratégique

‘ormance commerciale

o »

Performance opérationnelle

Export et International
Transformation digitale

Croissance externe

*»

Ressources humaines

Gouvernance

Augmentation de capital

» .

1¢ plan
(Priorité pour 50% des
entreprises et plus)

Confidentiel

2éme plan
(Priorité pour 25 a 49% des
entreprises)

3éme plan
(Priorité pour moins de 25%
des entreprises)

* sur I'échantillon des réponses au 25 auvril



La motivation des Accélerés Centre-Valde Lot
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Un programme d'accompagnement sur mesure au service
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Croissance saine. »
-I- y 4 y 4
i responsabhilites partagees.»
-
| un maximum L
- - t Aucune proposition de M
ce type depuis 30 ans revisiter notr

- « Développer I'activité
1 m'apporter une vision et et devenir une ETI
des outils ) :

u structurer notre développement devenir une ETI n






Les Acceleres et I'international

Des entreprises fortement présentes a linternational

Des entreprises
ont au moins

Top 3 des pays de présence :

* Belgique (58%)

* Allemagne (42%) , Italie (42%)
* Espagne (33%)

e, Top 3 des zones cibles:

Des entrenrises ont TR N TR oy 2

¢ . Asieet Pacifique (50%)
«  Afrique (33%)

15-30%  30-50%

% des entreprises exportant dans la zone

*sur I'échantillon des réponses au 25 avril



Les Acceleres et I'international

( . B N
Connaissance marché des
pays
\ (pour 50% des entreprises) y
4 N
Ciblage
(pour 42% des entreprises)
\ J
: s - N
: Etablissement de contacts
locaux
¢ \ (pour 42% des entreprises) J
67% des entreprises ont ... Des entreprises déclarent
traduit leur site internet avoir déeposé leur marque s 2
en plusieurs langues dans plusieurs pays Stratégie de distribution
(pour 42% des entreprises)
\ J

*sur I'échantillon des réponses au 25 avril
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le nombre moyen de recrutements
‘) les plus !]I'alllles N

A \  espérés pour 'année a venir parmi
' E,!!‘!!gtll!!!sgf N les entreprises souhaitant augmenter leur

. :' ollvrier ll“aliﬁé ‘= effectif (soit 92% des entreprises)
E \ 0 1
Y pour 50 A) N
\\ t’entre elles ,'
1Ot0 %.des (d \\ ,/ Principaux canaux de recrutement
entreprises ont des Seo - -
difficultés a recruter -
Agences | Cabinet de Réseau/
N ep L. e intérimaires |recrutement | cooptation
Principales difficultés identifiees :
0) 0 0
Manque de candidats : 92% 75 /0 58 /0 42 A)

Inadéquation des profils : 83%

*sur I'échantillon des réponses au 25 avril
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Les Acceleres : youvernance & transmission
| |

Des patrons qui dirigent majoritairement seuls... La transmission, un sujet en réflexion

... avec un comité de direction

19%

m Dirige seul ,
ont mis en : “
plaCe un enV|Sagent sscsssse
L]
L ]
m Bind comité de .
Binome de . - transmission
direction direction ou moyen-terme
exécutif

Type d’actionnariat (en %
d’entreprises)

100

58% 30 m famille

o . ® privé d’age moyens
nf?nt Jamgus 60 des entreprises
effectue de 40 = salariés
levée de
fonds 20 .

0 Année de fondation de

famille privé salariés

doyen de la promo

75% déclarent au moins un actionnaire de type « familial »

4 *sur I'échantillon des réponses au 25 avril



Les Acceleres & Ia croissance externe

Des sujets de croissance externe imminents 4 principales difficultés rencontrées lors des
opérations de croissance externe

Sous-estimation du temps et
des codts d’intégration
des gm en _ses (pour 50% des entreprises) y
renri
: N
Arati Prix d’acquisition trop élevé
0nerallon de (pour 38% des entreprises)
R J
\
|dentification des cibles
(pour 25% des entreprises)
- = J
une opeération de
. . N\
dans les 5 ans Sous-estimation des
problématiques/enjeux
(pour 25% des entreprises) y

*sur I'échantillon des réponses au 25 avril




Les Acceléres : le digital & 1es opérations
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100% Disposent de certifications/ labels

déclarent avoir

utilisentleur 83%  mesurent la performance Qualité/ Codts/ Délai

transformation pour acqueérir des

80% des entreprises jugent « moyen » le niveau
d’automatisation de leur moyens de production

ont un responsable

42% Ont un processus de gestion prévisionnelle
des capacités

Ont engagé une programme d’excellence
33% opérationnelle

*sur I'échantillon des réponses au 25 avril




Les Acceleres: leurs clients & leurs fournisseurs

Majoritairement du B2B

Consommateurs || EGTGN
Entreprises [ R
Administrations || Gz

0% 20% 40% 60% 80%

23%

ontune
stratégie de
fidelisation
clients

Des fournisseurs en concurrence et évalués

Principaux critéres de
sélection

PRIX
(pour 91% des entreprises)

83%

mesurent
PROCESSUS
Ie“' QUALITE
ner'“rmance (pour 73% des entreprises)

TECHNICITES DE LEURS
SOLUTIONS/ PRODUITS
(pour 55 % des entreprises)

Quelle part des achats par rapport au CA ?

m<25%

® De 25% a 50%

= >50%

*sur I'échantillon des réponses au 25 avril



les Acceleres :1e Branding & 1a RSE

“ -Il-l-"l [ RSE n '" r- ll n -n n “ mnt‘ r -r

En matiére de gouvernance

Des dirigeants déclarent avoir une
politique environnementale
dynamique

Des dirigeants ont des projets de
démarches environnementales
dans les 12 a 18 prochains
mois

Des dirigeants considérent que leur
activité a un impact social

Des dirigeants considéerent la
gouvernance comme un enjeu RSE
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